
 
商用オープンソース
（COSS）は確立された
ベンチャー投資カテゴ
リであり、年間約250件
の取引で平均90億ドルを占
めています。 

 
2024年のメガラウンドは、
後期段階のCOSSカテゴリ
ーリーダーに対する高い
信頼度を反映：

 

 

ベンチャー資金調達
を受けたCOSS企業の約90%
が、重要なソフトウェア
インフラの設計と維持管

理を行っています。 

開発ツールとコアインフラ
は、商用オープンソース
（COSS）である可能性が5倍
以上高く、オープンソースは
投資家と創業者のデフォルト
の市場参入手段となっていま
す。 

 
COSS企業は、クロー

ズドソースの競合他社を資金
調達スピードと企評価

額において、初期段階で
上回っています。 

 
COSSのExitは現実のも
の：ベンチャー資金調
達を受けたCOSS企業の
12％がM&A 
またはIPOを達成 

 
COSS企業は 

優れたExit評価額を 
獲得しています(IPO時
で7倍、M&A時で14倍高

い) 

COSS企業は、主要な評価
マイルストーンを達成す
るために追加の時間や資
本を必要としません。代
わりに、それらを評価に
効率的に変換します。 

 
高価値なCOSS企業は統合的で
活気あるプロジェクトコミ
ュニティを育成します。
OpenSSF Criticality 
Score、明確な貢献者の数、コミ
ット頻度はCOSS評価と強い相関関係
にあります。 

 
コミュニティはCOSS資金提供

から恩恵を受けています：
資金提供ラウンド後、27%の貢献者
増加、2以上の新規貢献組織、52%
のリリース頻度増加を実現。 

 
COSSプロジェクトは資金調
達後にコミュニティが大幅
に成長—

 

 

2025年の商用オープンソースの現状 
 

 

 

 

 

著作権© 2025 The Linux Foundation| 2025年8月。このレポートは、クリエイティブ・コモンズ 表示-改変禁止 4.0 国際ライセンスの下でライセンスされています。 

このインフォグラフィックを使用する際は、この研究レポートを引用してください。引用方法の詳細は、レポートの最終ページに記載されています。 

https://www.linuxfoundation.org/
https://creativecommons.org/licenses/by-nd/4.0/deed.en

